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	Te sklepy internetowe już korzystają z AtomStore
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	Dlaczego warto wybrać ATOMSTORE?

	AtomStore to platforma e-commerce, która oferuje możliwości i funkcje wielu systemów w ramach jednego produktu. Jeżeli Twój sklep rośnie, z AtomStore nie musisz martwić się o jego wydajność. Możesz rozwijać jego potencjał, korzystając z dostępnych funkcji w ramach tej samej platformy. AtomStore to elastyczność, multifunkcjonalność i skalowalność dla Twojego sklepu internetowego.

	
	Szybki wzrost
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		Rośnij szybciej z AtomStore

	

	
		
			Nieważne, czy Twój sklep odwiedza dziesięć tysięcy czy dwa miliony użytkowników miesięcznie. AtomStore bezproblemowo i szybko obsłuży każdego z nich. Skąd mamy tę pewność? Przeprowadziliśmy już ponad 200 migracji i wiemy, jak zbudować sklep internetowy, który w ciągu trzech lat urośnie nawet 10-krotnie. 

		

		
				łatwo skalowalny system e-commerce
	skutecznie zrealizowane ponad 200 migracji
	know-how i wsparcie doświadczonych konsultantów
	gwarancja i aktualizacja systemu przez cały okres użytkowania


		

	





	#Atomstory

	
		
				

			
				
					Poznaj historię marek, które wybrały AtomStore

				


				"Rośniemy zdecydowanie szybciej niż cały rynek e-commerce. Są to kilkudziesięcio procentowe wzrosty rok do roku."
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					Poznaj historię marek, które wybrały AtomStore

				


				"W 2017 roku byliśmy na pułapie wejść na naszą stronę na poziomie 100 000 użytkowników. Dzisiaj ta ilość jest dziesięciokrotnie większa."
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	Inteligentny marketing
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		Sprzedawaj więcej, dzięki inteligentnym modułom marketingowym

	

	
		
			Aktywne rekomendacje zakupowe dopasowane do preferencji Klientów, rzadziej porzucone koszyki i automatyczna komunikacja z konsumentem. To nie przyszłość e-handlu. To Twój sklep internetowy, samodzielnie prowadzący aktywną sprzedaż, dzięki kilkudziesięciu scenariuszom marketing automation w AtomStore.

		

		
				system analizy zachowań klientów w sklepie
	inteligentne rekomendacje
	wbudowany system marketing automation
	zaawansowany newsletter z personalizacją


		

	






	
		Case studies


		
			Pomagamy sprzedawać więcej ponad 300 sklepom internetowym

			Dlaczego e-commerce managerowie wybierają platformę e-commerce AtomStore? Poznaj prawdziwe historie naszych Klientów i zobacz, jak wyglądało u nich wdrożenie sklepu internetowego.
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				Migracja centrum ogrodniczego do e-commerce

				Przeczytaj >
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				Profesjonalny sklep w branży dla dorosłych

				Przeczytaj >
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				Migracja z Magneto na AtomStore - dlaczego?

				Przeczytaj >
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				Minimalistyczny sklep z niewielkim budżetem? To się uda!

				Przeczytaj >
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				Nie zawsze chodzi tylko o funkcje

				Przeczytaj >
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				Automatyzacja sprzedaży w B2B - jak to zrobić?

				Przeczytaj >
			


			
				
					
						[image: Ogrodofsera]					
				

				Nie pozwól, aby system ograniczył Twój biznes

				Przeczytaj >
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				Usługi UX i indywidualny szablon na SaaS

				Przeczytaj >
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				Jak rozkręcić międzynarodowy biznes B2C i B2B?

				Przeczytaj >
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				Sukces mimo obaw przed rozwiązaniem w modelu SaaS

				Przeczytaj >
			

		


		
			Zobacz wszystkie
		

	








	Elastyczna sprzedaż
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		Sprzedawaj tam, gdzie chcesz

	

	
		
			Allegro, Ceneo, Ebay, Showroom czy Zakupy Google? Integracja z marketplaces jest u nas szybka i bezproblemowa. Chcesz rozpocząć sprzedaż za granicą? Waluty, języki, kraje dostawy, konfiguracja form wysyłki czy geolokalizacja Klienta - to wszystko otrzymujesz w jednej platformie.
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				łatwe integracje z najbardziej popularnymi marketplaces
	wsparcie dla sprzedaży wielokanałowej
	prosta i szybka konfiguracja sprzedaży zagranicznej
	możliwość zarządzania wieloma sklepami z jednego panelu


		

	

	Rozwiń skrzydła
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		Specjalna wersja AtomStore dla B2B

	

	
		
			Niezależnie od tego, czy jesteś producentem, dystrybutorem lub prowadzisz hurtownię - każdy może otworzyć się teraz na e-commerce. Stworzyliśmy dedykowaną wersję systemu AtomStore dla B2B, która ma ułatwić Ci uruchomienie oraz zarządzanie sprzedażą w efektywny i wygodny sposób. 

		

		
				dostęp do oferty i możliwość składania zamówienia 24/7 przez Klientów
	wygodna mobilna wersja systemu wspierająca pracę handlowca w terenie
	zarządzanie rozrachunkami i fakturami w wydajny sposób
	tworzenie ofert w XML z indywidualnymi warunkami handlowymi


		

		
			Zobacz demo
		

	







	
		POLECANE NARZĘDZIE


		
			Postaw na platformę e-commerce, która rośnie razem z Tobą

			AtomStore to oprogramowanie dla wiodących sklepów internetowych B2C i B2B. Nasi Klienci doceniają elastyczność, stabilność i bezpieczeństwo, które zapewnia ich biznesom nasza platforma e-commerce.

		


		
						
				AtomStore jest bardzo elastyczny jeśli chodzi o jakiekolwiek zmiany oraz nowe funkcję przez co moglibyśmy indywidualnie dopasować sklep do naszym potrzeb. Z perspektywy czasu był to bardzo dobry wybór.

				
					Patryk Zabielski
e-commerce manager
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				Panel zarządzania zamówieniami w AtomStore jest czytelniejszy i posiada więcej funkcji, które zdecydowanie ułatwiają codzienną pracę. Dzięki temu jeden pracownik jest w stanie obsłużyć większą liczbę zamówień.

				
					Dawid Dąbrowski
e-commerce manager
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				Nasz wybór padł na system e-commerce B2B AtomStore, ponieważ realizował większość naszych potrzeb. Dzięki niemu prezentujemy pełną ofertę wydawnictwa, która jest wygodna, funkcjonalna i nowoczesna.

				
					Lidia Potrykus
kierownik ds. sprzedaży
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				Bardzo ważnym kryterium wyboru platformy była przyjazność SEO. Intuicyjność, aktualizacje i stabilność platformy, szeroka możliwość konfiguracji, szybki i pomocny support. I to wszystko znaleźliśmy w AtomStore.

				
					Marta Bulba
brand manager
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				Bardzo chwalę sobie współpracę wdrożeniową z zespołem AtomStore. Mieliśmy funkcje, z których nie chcieliśmy rezygnować. Nasza Project Manager zawsze potrafiła znaleźć konsensus i często dochodziliśmy do wniosku, że tak będzie lepiej.

				
					Artur Urbaniec
co-founder
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				Nasi Partnerzy przywiązują ogromną wagę do szybkiej realizacji zamówień, co jest sporym wyzwaniem w branży hurtowej. Dzięki współpracy z AtomStore i dostosowaniu integracji z systemem ERP i innymi naszymi aplikacjami możemy spełniać te oczekiwania.

				
					Aneta Szczerbacz
Lider Działu Marketingu
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				Kluczowe stało się, żebyśmy bez problemów mogli zarządzać kartotekami towarów bezpośrednio w systemie ERP. Zmiany nazw, cen, wielu atrybutów, stanów magazynów i innych danach w wielu językach możemy obsługiwać w jednym miejscu, co jest tym bardziej istotne w branży spożywczej, gdzie informacje o produktach muszą być często aktualizowane.

				
					Paweł Szwajkowski
CEO & Founder
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				Byłem pełen obaw wobec modelu SaaS, gdzie oddaję wiele elementów na zewnątrz i nie mam nad nimi kontroli. Okazało się jednak, że to duża oszczędność czasu – nie trzeba dbać o aktualizacje, stabilność serwerów i wiele innych kwestii. AtomStore ma bardzo dużo funkcji, tak dużo, że niektóre z nich odkryliśmy dopiero po czasie.

				
					Michał Górecki
e-commerce director
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				Za sukcesem naszej firmy stoi także platforma, na której jesteśmy, czyli AtomStore, którzy wdrażają nasze pomysły w życie. Sam kontakt z przedstawicielami AtomStore jest bardzo miły i przyjemny.

				
					Paulina Dobrzańska
manager ds. e-commerce
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				Szukając nowej platformy e-commerce dla Nessi Sportswear wiedziałem, że potrzebuję sklepu, który w bebechach będzie dla mnie elastyczny i będzie miał dużo możliwości rozwoju z punktu widzenia klienta. AtomStore to było to, czego szukaliśmy i co chcieliśmy - łącznie z obsługą klienta, CRM, akcjami promocyjnymi, które chcieliśmy robić.

				
					Wojciech Izbicki
właściciel
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			PRZECZYTAJ CASE STUDIES
		

	






	
		AtomStore to:
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				Wydajny system e-commerce
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				E-mail marketing
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				Marketing automation
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				Mobile commerce
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				Sprzedaż zagraniczna
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				multichanel i integracja z marketplace
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				zgodność z RODO
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				promocja sklepu i pozycjonowanie
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				systemy dla B2B
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		Nasz blog

		Codziennie pracujemy nad wdrożeniami i rozwojem naszej platformy e-commerce dla sklepów internetowych oraz B2B. Czas podzielić się tą wiedzą z Tobą. W bazie wiedzy znajdziesz zarówno poradniki krok po kroku, jak i artykuły o najnowszych trendach i zjawiskach w e-commerce.

				
							
					
						Co musisz wiedzieć o roku 2023 w e-commerce i prognozach na 2024? 
					

											
							
							[image: Co musisz wiedzieć o roku 2023 w e-commerce i prognozach na 2024?]							
						
										
						W artykule zebraliśmy najważniejsze trendy, które dominowały w mijającym roku w e-commerce i prognozy na obecny. Warto zauważyć, że procesy rozpoczęte w 2023 rozwijane są dalej i wpływaj... 
						 					

					15.02.2024
				

							
					
						Platforma B2B przy dropshippingu, czyli łatwiejsza sprzedaż online 
					

											
							
							[image: Platforma B2B przy dropshippingu, czyli łatwiejsza sprzedaż online]							
						
										
						W dzisiejszym dynamicznym świecie e-biznesu dropshipping stał się nieodłączną częścią strategii dla wielu przedsiębiorców. Jednak złożoność zarządzania dostawami, śledzenie zam&oac... 
						 					

					18.12.2023
				

							
					
						Milion w godzinę, czyli sprawdzone pomysły na akcje promocyjne w e-sklepie 
					

											
							
							[image: Milion w godzinę, czyli sprawdzone pomysły na akcje promocyjne w e-sklepie]							
						
										
						Pierwszy milion można ukraść, ale po co, skoro można go zarobić? Przeczytaj, jak potencjał ten wykorzystała firma, którą obsługuje Aleksander Gołaszewski z Unlimitech, jeden z Autoryzowa... 
						 					

					13.12.2023
				

						Czytaj blog		

		Nasze nagrody i wyróżnienia:

		
			
					
						#
						Najlepszy produkt dla e-commerce 2023
						Wyróżnienie platformy AtomStore, jako najlepszego produktu i usługi dla e-commerce według Gazety Finansowej

					
	
						#
						Liderzy cyfrowej transformacji 2023
						Wyróżnienie przez Gazetę Finansową platformy AtomStore, jako produktu, który przyczynia się do cyfrowej transformacji

					
	
						#
						Ekomers 2016
						II miejsce w kategorii Platforma/Oprogramowanie Sklepowe

					
	
						#
						Ekomers 2017
						II miejsce w kategorii Rozwiązanie Infrastrukturalne i IT

					


			

			
				[image: nagrody ecommerce dla firmy atomstore]			
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					AtomStore
					to platforma e-commerce dla dużych i średnich sklepów internetowych, 
					która pozwala elastycznie zarządzać ofertą i szybko skalować sprzedaż. 
					System działa w modelu SaaS Enterprise i jest dedykowany każdemu modelowi biznesowemu - B2C, B2B oraz omnichannel. 
					Nasze rozwiązanie oferuje wszystko, czego potrzebujesz w sklepie online w jednym miejscu.
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						Zgoda na zewnętrzne pliki Cookies

						
						
						
						

						
						
							Korzystamy z nich, aby dostarczyć najbardziej dopasowaną treść.

							
							
								Więcej informacji								
								
							
						

						
						
															
									Statystyczne pliki cookie								

								
								
									
										Statystyczne pliki cookie pomagają nam zrozumieć, w jaki sposób różni użytkownicy zachowują się na stronie, gromadząc i zgłaszając anonimowe informacje.
									

									
									
										Więcej informacji										
										
									
								

								
								
																			Google Analytics
										
										
											Pliki cookie rejestrują unikalny identyfikator, który jest używany do generowania danych statystycznych na temat sposobu, w jaki odwiedzający korzysta z witryny i przekazywany do narzędzia Google Analytics. Zbierają również dane o tym, ile razy użytkownik odwiedział witrynę oraz datę pierwszej i ostatniej wizyty. Plik cookie ogranicza liczbę żądań wysyłanych do Google Analytics.

										

																			LinkedIn
										
										
											Pliki cookie dostawcy używane są w związku z synchronizacją danych z usługą analityczną strony trzeciej. Rejestrują dane statystyczne dotyczące zachowania użytkowników w serwisie. Dane wykorzystywane są do wewnętrznych analiz przez operatora strony.

										

																			Hotjar
										
										
											Pliki cookie narzędzia służą do ustawienia unikalnego identyfikatora bieżącej sesji, dzięki czemu możemy pozyskać nieosobowe dane o zachowaniu odwiedzających w celach statystycznych i optymalizacji doświadczenia odwiedzającego. Pliki umożliwają  liczenia, ile razy witryna została odwiedzona przez różnych gości, czy odwiedzający odwiedzał witrynę już wcześniej, czy też jest nowym użytkownikiem witryny. Plik zbiera statystyki dotyczące odwiedzin użytkownika na stronie internetowej, takie jak średni czas spędzony na stronie oraz to, jakie strony zostały przeczytane.

										

																			YouTube
										
										
											Plik cookie zbiera dane na temat preferencji odtwarzacza wideo użytkownika za pomocą osadzonego wideo YouTube, rejestruje unikalny identyfikator, aby prowadzić statystyki tego, jakie filmy z YouTube widział użytkownik oraz próbuje oszacować przepustowość użytkowników na stronach ze zintegrowanymi filmami z YouTube. 

										

																	

															
									Marketingowe pliki cookie								

								
								
									
										Marketingowe pliki cookie stosowane są w celu śledzenia użytkowników na stronach internetowych. Celem jest wyświetlanie reklam, które są istotne i interesujące dla poszczególnych użytkowników oraz lepsze dopasowywanie treści.
									

									
									
										Więcej informacji										
										
									
								

								
								
																			Meta Platform, Inc.
										
										
											Plik cookie używany przez Facebooka do dostarczania szeregu produktów reklamowych, takich jak licytowanie w czasie rzeczywistym od zewnętrznych reklamodawców.

										

																			Google AdWords
										
										
											Google AdWords używa pliki cookie do ponownego angażowania użytkowników, którzy prawdopodobnie staną się klientami, na podstawie zachowania online użytkownika w różnych witrynach. Google Ads przechowuje informacje o interakcji, gdy użytkownik dokonuje konwersji w witrynie oraz tworzy unikalny identyfikator użytkownika lub kliknięcia reklamy.

										

																			Bing Ads
										
										
											Wyrażam zgodę na korzystanie z narzędzia Bing Ads w celu dostosowywania wyświetlanych reklam do moich zainteresowań. Rozumiem, że mogą być przetwarzane moje dane osobowe w celach reklamowych zgodnie z Polityką Prywatności.

										

																			LinkedIn
										
										
											Plik cookie używany przez serwis społecznościowy LinkedIn do śledzenia korzystania z usług osadzonych. Gromadzi dane o zachowaniach i interakcjach użytkowników w celu optymalizacji strony internetowej i zwiększenia trafności reklam na stronie. Używa śledzenia odwiedzających na wielu stronach w celu przedstawienia odpowiedniej reklamy w oparciu o preferencje odwiedzającego.

										

																			MailerLite
										
										
											Przechowuje informacje o formularzu pop-up wyświetlonym użytkownikowi. 
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